
Pays de Sainte Odile

Fê t e  d e  l'Art isa n a t
7 a vril 20 24  – 10  h  – 18  h



Pourquoi ce tte
opéra tion  ?



Développer sa clientèle

Prom ouvoi
r

Valorise r le s m é tie rs

Fa ire  découvrir 

P ro m o u vo ir les savoir-faire et les produits artisanaux

Dé ve lo p p e r la  c lie n t è le  des entreprises du secteur et 
la mise en réseau des chefs d’entreprises (clientèle 
pros ou particuliers)

Fa ire d é c o u vrir la richesse et la diversité de l’artisanat
du territoire

Va lo ris e r le s  m é t ie rs  de l’artisanat auprès des jeunes



Quelles  en trepris es  ?



• Présentes sur le territoire de  la Co m m u n a u t é  d e  Co m m u n e s  
d u  P a ys  d e  Sa in t e  O d ile

• Équipées de lo c a u x permettant l’accueil du public dans de
bonnes conditions

• Disposées à ouvrir leurs  p o rt e s au grand public (particuliers, 
jeunes,…) et à présenter leur s a vo ir-fa ire /m é t ie rs /p ro d u it s .

Concerne les entreprises artisanales



Quels  en  s ont les  
grands  princ ipes ?



Dégustations, animations et 
démonstrations originales

Ouverture des locaux d'activité des entreprises 
au grand public (mise en avant des processus de 

fabrication, présentation du matériel et des 
techniques utilisées). 

Vis it e s  g u id é e s

Organisée par la CMA en partenariat avec 
la Communauté de Communes du Pays 

de Sainte Odile

Présentation des filières de formation aux 
jeunes

Mise en valeur de travaux réalisés (prototypes, photos, 
vidéos, e tc)



Promotion  auprès
des  jeunes



Des fic h e s m é t ie rs seront à disposition des familles et un
conseiller de la Ch a m b re d e Mé t ie rs d ’Als a c e à l’écoute
de leurs questions.

Diffu s io n  d e s  a ffic h e s  e t  flye rs auprès des 
collèges et lycées du secteur

P a rc o u rs  d e  vis it e s d’entreprises avec les 
collégiens la semaine avant la manifestation

P o in t  in fo rm a t io n  e t  o rie n t a t io n
sur les filières de formation et l’apprentissage 



Les  fondamentaux



Gra t u it é des 
visites

Co n vivia lit é  d e  
l'a c c u e il

Visites à caractère pédagogique:
Que  souha itez-vous que  le s visiteurs re tiennent de  votre  en treprise  ?

P ré p a ra io n  
e n  a m o n tFo r t e im p lica t ion d e s a r t isa n s p a r t icip a n t s

• Prépara tion en am ont
• Rela is de com m unica tion
• Participa tion à la séance de form ation
• Suivi des con tacts a poste riori
• Participa tion à la soirée de bilan



Nouveautés



Un  s it e  
in t e rn e t

w w w .a r t isa n a t .a lsa ce

Le site internet présen te ind ividue llem ent chaque artisan , le s dem onstra tions, 
le s expériences proposées aux visiteurs

e t le  dé ta il des an im ations 



Identifica tion  de  
vos  offres  d 'emplo i



Id e n t ific a t io n  d e s  
o ffre s  d ’e m p lo i d e  

c h a c u n e  d e s  
e n t re p ris e s

Affichage de vos 
offres d’emplois le 

jour de la 
manifestation

Id e n t ific a t io n  d e s  
filiè re s  d e  fo rm a t io n  
p o u r e xe rc e r vo t re  

a c t ivit é

Mis e  e n  p la c e  d ’u n e  
b o it e  à  CV le  jo u r d e  

la  m a n ife s t a t io n



Campagne  de  
communica tion



Affiches et Flyers

40 000 sacs à  pa in  logotés

Diffusion  en  boite s aux le ttre s

Banderoles, panneaux e t flèchage

1 site  in te rne t déd ié  - h ttps://www.artisana t.a lsace /

1 cam pagne  sponsorisée  su r Facebook + de  nom breux posts

1 cam pagne  sponsorisée  su r Instagram  + de  nom breux posts

1 cam pagne  d isp lay (publicité s su r d ive rs site s in te rne ts cib lés)

Re la is de  com m unica tion  sur le s ré seaux des partena ires p rivés 
e t publics

1 kit de  com m unica tion  par 
a rtisan  :

flye rs, a ffiches, flèches, é lém ents 
de  com m unica tion  num érique  

(signa ture  m ail, b loc pub lica tion  
ré seaux sociaux, invita tion  

clien ts...)

Pr e sse  p a p ie r

Sp o t s  r a d io



Vis ue l





Contribu tion  financ iè re



Financement de la manifestation

Une contribution financière est demandée à chaque entreprise participante

240 € TTC - (20 0   €  HT) 

Ainsi qu'un lot d'une valeur minimum de 6 0  €  TTC
Offert lors de la soirée festive aux gagnants du jeu concours

Coût total de l’opération  
50  0 0 0 €  HT 

La Cham bre  de  Métie rs d 'Alsace La  Com m unauté  de  Com m unes  du  Pays de  Sa in te  Odile  

Les partena ire s p rivés te ls que  la  Banque  Popula ire  e t La  Prévoyance  a rtisana le



Clés  pour la  réus s ite  
de  l'opéra tion



Importance de l’éclairage des locaux, aspect 
général des locaux (1ère im age de l’entreprise)

Convivialité  de l’accueil

Etablir un sens de visite  dans l’entreprise , avec la 
m ise en place d 'un fléchage

Définir le  rôle  de chacun, identifier le  personnel de 
l’entreprise

Au besoin, définir des horaires pour les 
anim ations

prévoir des cartes de visites et 
supports de présentation de 
l'entreprise  



Moments  importan ts



Fin des inscriptions et remise de 
l’ensemble des informations  

Fête  de l'Artisanat

1 5 févrirer

Entre  le  1 0  e t le  1 7  
mars

Planning MarsFévrier

Réunion de formation commerciale et à 
la préparation et remise du kit de 
communication

Soirée de remise de lots

Avril Mai

7 Avril

Fin avril - mi mai

Visite d'entreprise par les scolaires Fin mars



Ce qu 'il vous  res te  à  
fa ire .....



Dès que vous aurez les outils de communication :
In vit e z vo s  c lie n t s , distribuez les flyers et communiquer sur vos réseaux 
sociaux : Vo u s  ê t e s  le  m e ille u r ve c t e u r d e  c o m m u n ic a t io n  d e  
l’é vè n e m e n t  !

P a rle z-e n  d è s  m a in t e n a n t à vos amis artisans…. Le but est 
d’avoir un maximum d’entreprises  participantes!

In s c rive z vo u s  ! (via le lien forms)



L’é vé n e m e n t  e s t  c ré é  c o lle c t ive m e n t , 
c e p e n d a n t  c h a q u e  e n t re p ris e  s e  d o it

d e  c ré e r s o n  p ro p re  é vé n e m e n t





Vos  contac ts

Na t h a lie  W EISER
Chargée de développement économique

n w e ise r@ c m -a lsa c e .fr
0 3 8 8  19  79  28

Lé a  MASCHA
Chargée de développement économique

lm a sc h a @c m -a lsa c e .fr
0 3 8 9  4 6  8 9  23



Merci de votre attention
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